
	

	

Problema	a	resolver	(pain	del	
consumidor/usuario/cliente)	

Propuesta	de	valor	-	
producto/servicio		

Dimensión	del	mercado	–	
participación	estimada	

	
	

	 	

El	equipo:	(Incluir	también	asesores	o	mentores	que	los	acompañen	en	

este	proceso.)		
Nombre	de	la	Compañía:	

	

Categoría:	Idea	de	negocio,	o	empresa	naciente,	o	nuevo	proyecto	de	

empresa	en	marcha.		

	

Resumen	ejecutivo:	Breve	descripción	del	proyecto	en	4	líneas	



	

	

Modelo	de	ingresos	 Ventaja	competitiva	 Estrategia	de	venta/mkt		
	
	

	 	

Comentarios	adicionales	(que	no	excedan	este	espacio)		


